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北京东华集团
针对教育行业租赁方案

1、 北京东华集团介绍

东华集团始创于1993年，是一家专业从事计算机系统集成、应用软件开发和产品销售的高科技企业集团。通过几年的发展发展成为拥有数家核心企业，三百多名高素质员工的现代化股份制高科技企业集团，业务延伸到工业、金融、教育、科研、电力、电信等领域，2001年营业额已近7亿元人民币，并已在纽约、香港、广州、南京、成都、西安、武汉、郑州等十余个大中城市设立了分公司、办事处或技术中心，是中国最大的计算机系统集成公司之一。

为了配合教育部实施“校校通”工程，普及信息技术教育，促进教育信息化建设， 贯彻江泽民总书记“十年育树，百年育人”的思想，东华集团愿为各地区的信息技术教育事业做出自己的一份微薄之力，特推出面向教育信息化建设工程的全面解决方案。

2、 科技租赁介绍

在“源于教育，回报教育”的宗旨下，解决教育系统资金不足的困难，积极筹措社会资金，支持教育的前提下，我公司得到多家国际上有名的科技租赁公司 的大力支持，特向教育系统提供条件优惠的融资性租赁方案。 这些科技租赁公司均在国内注册，经营宗旨是根据中华人民共和国的有关法律法规提供融资性租赁等服务。

融资性租赁是一种租贷方式的购买办法（英文叫Lease to Buy）意思是以租赁方法完成购买。亦即是在完成租约时同时拥有该产品的主权。其目的是以租赁办法向客户提供设备及部份项目经费，以顺利完成设备采购及至工程的完成。通过项目的租赁服务，在一定程度上缓解建设期项目资金需求相对集中，资金压力大，及融资渠道单一的问题。租赁的设备包括计算机硬件设备、软件、服务及配套设施。

科技租赁业务向用户提供有竞争力的产品价格和灵活稳健的付款条件，以帮助租赁用户在其资金情况允许下更有效的利用其资金资源，及早的使用尖端高科技产品为其生产和经营性服务。租赁期满，将租赁合同下的所有硬件、软件及配套设备的所有权转交给用户。

3、 租赁模式的服务优点

向用户提供包括硬件、软件、服务及融资的一揽子服务。

客户可以立即享受所租赁设备带来的教育及管理上的益处，同时将所需资金在客户所能承担的时期里分期支付。

向客户提供具有弹性的设备更新换代和技术升级方案及提前购买设备产权的选择。

具有弹性的租赁条件安排，包括租赁期的长短，交付租金的次数等。

4、 提供融资性租赁方案（分期付款）

（1） 融资性租赁的特点介绍：

· “分期付款以拥有设备所有权”方案。根据此方案，租赁付款将由双方根据用户的现金流动状况及偿还能力在一个商定的合同期间内分期支付。

· 根据国家的财务制度，融资性租赁的设备属固定资产。

· 在租赁期结束时用户可以优惠的价格购买所租赁的设备的所有权。

· 租赁期限由双方讨论磋商。

（2） 租赁方案比较：
	      时间
	2      年
	3    年

	 条件
	月付款
	季付款
	半年付款
	月付款
	季付款
	半年付款

	初期
	47
	139
	272.30
	33
	97.60
	192

	租金总额
	1,128
	1,112
	1,089.20
	1,188
	1,171.20
	1,152


备注：

1. 设备价值:RMB:1,000.00（以东华提供的价格为基础）

2. 租赁期满时以人民币100元将合同设备所有权转移给用户

3. 以上报价应根据信用审核的结果，才能正式确定
（3） 业务操作流程：

第1步： 用户将设备需求通知东华集团的销售人员

第2步： 东华的销售人员与用户确定硬件配置及价格

第3步： 租赁公司根据硬件配置及价格做出租赁报价并进行用户资信审核

第4步： 用户资信审核通过并与租赁公司确定租赁价格及合同条款

第5步： 租赁公司与用户签订租赁合同并与东华签订购买合同

第6步： 租赁设备运至用户现场，用户签收设备

第7步： 租赁公司支付东华集团货款，用户开始支付租金

第8步： 租期到期90天前，用户将对租赁设备的处理选择通知租赁公司

第9步： 租期到期时，租赁公司根据用户的终期选择做出相应处理

（4） 信用审核条款：

对教委客户所需提供信用审核的资料包括:
针对参与项目的学校：

1. 城市及中学以上的学校

2. 在校学生数量
3. 学校详细地址
4. 校长姓名及具体负责人

5. 联系办法:如电话, 传真

针对当地政府：

1. 立项的文件

2. 还款的计划（当地政府红头文件），包括

· 上级政府或财政的拨款所占比例

· 相应的收费政策, 收费的资金所占还款的比例

· 自筹资金(明确的资金来源)
· 资金的管理

· 还款的监督与保证, 逐级明确责任(如果没有直接的项目资金, 完全是靠收费政策, 需要当地财政或政府保证: 即使政策的变动, 动用财政也应继续履

行项目的还款)
3. 当地政府的介绍，包括

· 财政情况

· 教育情况

· 经济的发展介绍

对公立学校（包括重点大专院校和区以上重点完全中学）客户所需提供信用审核的资料包括:
1. 事业单位营业执照副本（办学许可证）
2. 学校详细介绍，如办学规模，师生数量，生源情况，收费标准
3. 学校项目立项的文件，包括还款计划及项目资金的管理与监督 

4. 上级主管单位的项目批复和年财政拨款证明

5. 学校的3年财务流水帐目
针对私立学校客户所需提供信用审核的资料包括:
1）    财务报表，包括近三年的资产负债表和损益表；
2）    学校详细介绍，包括如收费标准，办学规模，师生数量，生源情况
3）    用户营业执照副本的复印件以及办学许可证

4）    学校资金的的说明，如注册资金的组成成分，有无股东，股东的说明

（5） 方案优势：

· 分期付款方案，以政府投入有限资金为导向，加以适当收费政策，解决了学校和政府资金的缺乏与国家在力推行的教育信息化之间的矛盾，开辟了一条崭新的教育信息化建设之路。

· 付款周期与学校的现金回款期相适应，节奏一致，并可有一定缓冲付款时间，避免资金不到位而产生的的付款困难。

· 租金的支付期与学校的收费能力相配合，在当地政府出一部分资金的前提下，附以向在校学生收取信息建设费，计算出最佳的支付期，从而使还款既无压力，以避免不必要的利息支出。

· 租金支付期小于设备使用寿命，租期结束后，设备的所有权归最终用户，可继续用来教学和办学习班，从而带来更多的价值，其深远的意义远远大于利息的因素。

· 根据用户需求，提供整体项目的分阶段实施，充分利用资金运作的时间价值，弥补项目资金的缺口，以时间换空间。

· 此方案除硬设备外，同时包括教育软件及服务等一系列辅助产品。

· 信用审核程序简单，付款方式灵活，并提供市场运作及全面解决方案，与贷款收利息的概念截然不同，具有更大的主动性和服务性。

感谢惠赐时间过目，希望我东华集团为各地区教育界和地区中小学提供从技术、产品到资金的全面解决方案，满足您的需求。谢谢！

北京东华集团

                                        2001年11月17日
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