经营租赁及其营业税探讨
                           －－经营租赁论丛之六
1、 再谈租赁的分类

    租赁的分类会有四个角度。

    合同法将租赁分成“融资租赁”和“租赁”，其主旨是对不同交易的当事人规定不同的权利义务。而租赁物是否由承租人指定购买这一点，则是在进行判别时的主要依据。如果是，就是融资租赁；否则，就是租赁。并且，后者不包括前者。

租赁会计准则将租赁分成“融资租赁”和“经营租赁”，其主旨是规定会计处理方法和信息披露内容。而随附于租赁物所有权的风险和报酬向承租人转移的程度，则是在进行判别时的主要依据。如果是向承租人实质性地转移的，就是融资租赁；否则，就是经营租赁。什么叫“实质性”？有量化指标。或者是按租金总额的折现值占租赁物公允价值的百分比看，如果不小于90%，就是融资租赁；或者，就是经营租赁；或者是按租期占租赁物可使用年限的百分比看，如果不小于75%，就是融资租赁；否则，就是经营租赁。显然，这里说的经营租赁就是合同法中说的租赁。

迄今，我国的税法并未自己规定租赁的分类。征税的依据，是租赁会计准则的分类。这一点，同国外的税法自成体系、自有分类标准的作法，是不一样的。

除了上面三个角度外，对租赁的分类，还应有一个同样十分重要的角度，即市场需求或市场功能的角度。从这个角度看时，我们发现，上面所列的三个角度的分类，仍是不充分的。把融资租赁从整个租赁中分出来这一点，毫无疑问是一个重大的突破。然而，把其余的租赁交易视为同一，都归为“租赁”或“经营租赁”，则已经不能囊括我国租赁市场的业态。而据以实施的营业税政策，则会在很大程度上遏止新的租赁业态的发展，有悖于我国鼓励投资的宏观政策取向。

我们所说的新的租赁业态，是指有别于传统的出租服务的、随附于租赁物所有权的风险和报酬有很大程度转移的、现代的、但又并非融资租赁的租赁。在国际上广为流行的经营租赁，正是这种租赁，它被国际知名的租赁专家称为是融资租赁的发展形式。下面，我们举一个极端的例子，以兹说明。例如，一部进口小轿车，价格是25万元，可以行驶30万公里，现在出租。按租赁会计准则，如果据以计算租金的本金不小于22.5万元，或者出租的行驶里程不小于22.5万公里，那就是融资租赁。此外，就都是经营租赁。包括据以计算租金的本金从10元到22.49万元不等，或者出租的行驶里程从1公里到22.49万公里不等。显然，某人花十几元钱坐一趟出租汽车，同某公司总共花20多万元的租金长期租用一辆车，其市场功能迥然不同的。正因此，在发达的市场经济国家中，将前者归为出租服务（rentals），而将后者归为经营租赁（operating leases）。

经营租赁同融资租赁的根本区别，并非是它毫无融资功能，而在于承租人不承担租赁物的残值风险。具体地说，经营租赁同融资租赁的区别在于：1）在一次交易中出租人一定不能收回租赁物的全部购置成本。因此就有租赁物的再处置问题，以及对租赁物的通用性要求。在国外所见到的经营租赁的租赁物大致有飞机、电脑、医疗设备、铁路机车及车辆、卡车、工程机械、通信设备、供电、供气、供热、供水、污水处理设备等等；2）如果租赁期限届满时租赁物由初始的承租人购买或续租，则必定不是采用名义价格，而是采用公允市值；3）出租人多半同时还提供种种服务，包括维修保养、安装调试、操作使用、技术培训、软件升级，以及保险等等；4）租赁物由出租人资本化。对于承租人而言是表外业务。

2、 经营租赁的好处

    经营租赁对承租人的好处是：1）不承担租赁物余值风险。就租赁物在经营租赁期限届满时的再处置而言，最主要的风险可能是因技术老化而社会贬值。在经营租赁中，这样的风险，是出租人承担的；2）财务指标优化。经营租赁可以使承租人的财务指标优化的根本原因，在于它是表外融资。由于租赁物不记为它的资产，因此，在同样的利润下，其资产利润率会提高。由于租金不记为其负债，因此，其流动比率和自有资金负债率也会提高。对于其现有的自有资金负债率已经达到临界状态的承租人来说，用经营租赁的方式租入所需设备，而不是直接购买，可以避免其贷款债权人提出苛刻的贷款条件。由于其租金支出在利润表内是按当期费用确认的，因此，其早年费用会低于融资租赁或借款中的用直线法折旧加上逐期下降的利息支出之和。在国外，对于上市公司来说，由于每股收益率是其最敏感的指标，因此，这一效果颇受重视。同直接购买或融资租赁相比，经营租赁可以使承租人避免因资产的未来市值低于账面价值而作减值准备时所造成的账面亏损；3）税负减轻。由于经营租赁的承租人的租金支出，都是作为当期费用而在所得税前列支的，相当于所得税的抵扣。因此，其在减轻税负方面的好处是明显的。

    经营租赁对出租人的好处是，1）扩大市场。在过剩经济这一宏观环境中，融资租赁的市场受到相当程度的挤压。选择开展经营租赁，是许多租赁公司保持甚至扩大市场份额的重要途径；2）专业化所带来的市场优势及附加利益；3）所得税税负减轻。租赁资产由出租人提取折旧，会使得出租人的账面利润下降。但是，折旧费用并非出租人的现金流出，而由于有该折旧费用，则一方面将是出租人账面利润的减小；另一方面又会使得出租人的所得税税基减小，因而应纳所得税的数额减小。结果将是出租人税后净现值的增大。

    经营租赁对卖主的好处是，1）加大竞争优势，扩大市场份额。卖主的最大利益就是实现销售。但是，产品使用者会由于种种原因而不直接购买。对于这类用户，如果能够向它提供产品，能够有人融资，能够将产品和服务捆绑在一起，能够在它不想用时收回，那么，该产品的市场就会大大地扩展。如前所述，这样的好处有赖于同租赁公司的紧密合作；2）强化同客户的联系。由于有全程服务，由于对租赁物的各种方式的再处置，包括在租赁期限届满时以旧换新之类，使得卖主同客户的联系会变得十分紧密，从而可以长期保持自己稳定的客户群；3）增加保养良好的二手设备来源。在广大客户中，总会有一些客户为了节约租金开支而愿意用二手设备。但是，这些设备必须是保养良好、使用效果正常的。经营租赁恰恰是由于由卖主提供全程服务而可以成为一个保养良好的二手设备来源。

应该说，经营租赁的开展，在拉动投资方面功能，是不可低估的。而且，由于此种交易以用户所需的设备为对象，因而不大会形成泡沫。

三、经营租赁的营业税调整建议

经营租赁的市场需求，目前日见旺盛。但是有一个主要的掣肘因素，就是以租金为其出租人营业税税基的税收规定。

经营租赁的出租人在购买用于出租的设备时，不能享受设备增值税的抵扣。与此同时，还要承担较之融资租赁高得多的营业税，其结果必定是租金的提高，因而使交易成就的机会大大减少，不能充分实现其拉动投资的功能。

    据此，我们建议，从应税的角度将租赁会计准则所说的经营租赁分为出租服务和经营租赁这样两类。凡是租赁物并非不动产，租期短于租赁物尚可使用年限的75%和长于租赁物尚可使用年限的16.67%（六分之一），或者，租金总额的折现值小于租赁起始日租赁物公允价值的90%和不小于其20%（五分之一）的，就是我们所说的经营租赁。折旧率由税务当局规定。不符合上述条件的经营租赁，归为出租服务。

出租人从事出租服务的，其营业税税基和税率依现行规定执行。出租人从事经营租赁的，以其租金总额减去租赁期限内的折旧额后的差额为其营业税的税基，税率仍可是现行的5%。例如，某租赁物公允市值是1,000,000.00，尚可使用年限是8年，按直线法折旧。如果按A合同出租，租期是2年，租金是各月末付16,306.82，年折现率是6%，则租金折现值是367,928.66。如果按B合同出租，租期是15个月，租金是各月末付16,605.83，年折现率是6%，则租金折现值是239,400.08。

A合同的租期是尚可使用年限的25%，租金总额的折现值是公允市值的36.79%，两者都符合我们上面设定的经营租赁的标准；虽然B合同的租期是尚可使用年限的15.625%，不符合我们上面设定的经营租赁的标准；但是租金总额的折现值是公允市值的23.94%，符合我们上面设定的经营租赁的标准。因此，两个合同都按经营租赁征收营业税。具体见下表。

    A合同                                B合同

期次
各期租金
年折
现率
折现值

期次
各期租金
年折
现率
折现值

1
    16,306.82 
6%
   16,225.69 

1
   16,605.83 
6%
    16,523.22 

2
    16,306.82 
6%
   16,144.97 

2
   16,605.83 
6%
    16,441.01 

3
    16,306.82 
6%
   16,064.65 

3
   16,605.83 
6%
    16,359.22 

4
    16,306.82 
6%
   15,984.72 

4
   16,605.83 
6%
    16,277.83 

5
    16,306.82 
6%
   15,905.20 

5
   16,605.83 
6%
    16,196.84 

6
    16,306.82 
6%
   15,826.07 

6
   16,605.83 
6%
    16,116.26 

7
    16,306.82 
6%
   15,747.33 

7
   16,605.83 
6%
    16,036.08 

8
    16,306.82 
6%
   15,668.98 

8
   16,605.83 
6%
    15,956.30 

9
    16,306.82 
6%
   15,591.03 

9
   16,605.83 
6%
    15,876.92 

10
    16,306.82 
6%
   15,513.46 

10
   16,605.83 
6%
    15,797.93 

11
    16,306.82 
6%
   15,436.28 

11
   16,605.83 
6%
    15,719.33 

12
    16,306.82 
6%
   15,359.48 

12
   16,605.83 
6%
    15,641.12 

13
    16,306.82 
6%
   15,283.07 

13
   16,605.83 
6%
    15,563.31 

14
    16,306.82 
6%
   15,207.03 

14
   16,605.83 
6%
    15,485.88 

15
    16,306.82 
6%
   15,131.38 

15
   16,605.83 
6%
    15,408.83 

16
    16,306.82 
6%
   15,056.10 

合计
 249,087.51 

  239,400.08 

17
    16,306.82 
6%
   14,981.19 

18
    16,306.82 
6%
   14,906.66 

19
    16,306.82 
6%
   14,832.49 

20
    16,306.82 
6%
14,758.70

21
    16,306.82 
6%
14,685.27

22
    16,306.82 
6%
14,612.21

23
    16,306.82 
6%
14,539.52

24
    16,306.82 
6%
14,467.18

合计
 391,363.75 

367,928.66



指  标
A合同
B合同

设备公允市值
1,000,000.00

租金总额
391,363.75
249,087.51

租金折现率
6%

租金折现值
367,928.66
239,400.08

租金折现值比率
36.79%
23.94%

租赁期限
24个月
15个月

尚可使用年限
96个月

租赁期限比率
25％
15.625%

期间折旧额
250,000.00
156,250.00

营业税税基
141,363.75
92,837.51

营业税率
5%

应缴纳营业税
8,843.48
4,641.88

我们在这样建议的时候，也考虑到了会不会导致税收流失的问题。我们的回答是否定的。一方面，大量存在的传统的经营租赁，即，出租服务，绝对不可能为了享受税收优惠，而做成融资性质较强的经营租赁，这部分税收不会因此而减损；另一方面，尽管就营业税的税负而言，融资租赁有明显的优惠，那些要向经营租赁靠的用户是无论如何不会因此而选择融资租赁的。在经营租赁的营业税税负不能为租赁双方所承受的情况下，唯一的结果只能是放弃交易，而不是税源的保持。反之，如果有我们上面所设想的税收规定的调整，则租赁市场将大为扩展，由此而带来的，是设备制造商所缴纳的增值税的增加以及设备制造商和设备使用者营业收入（因而其所得税税基）的增大，我们相信，税源的这一拓宽必将是远远大于上述营业税的减少的。
                                                          裘 企 阳

                                                  2002.05.15
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